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Min reise innen innkjøpsfaget startet i BCG i 2014
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Innkjøp har historisk vært en back-office funksjon med 
begrenset strategisk påvirkning på selskapet



Potensialet er mye større når man vet at leverandører er en 
av de viktigste interessentene til et selskap

Kunder Ansatte Leverandører

Nye krav kommer inn gjennom reguleringer, banker, eiere og kunder som 
krever at man kan dokumentere en bærekraftig verdikjede



Dette øker kompleksiteten ved å følge opp leverandørene, og 
kreves at flere involveres internt

Sustainability

Procurement 

Finance & controlling



Teknologi vil være avgjørende for at man kan håndtere 
denne økte kompleksiteten effektivt

Jeg skal gi noen eksempler på hvordan teknologi vil være en katalysator for dette 
paradigmeskifte



Få bedre transparens i innkjøpene, utslippene og 
leverandørene, slik at du kan prioritere arbeidet riktig

I forbindelse med vår eksperimentering tilbyr vi gratis test av kategorisering
av innkjøpene med bruk av GPT



Bruk AI til å identifisere leverandører som kan levere det du 
trenger



Få full transparens i om kontraktene faktisk brukes 
og identifisere risikoene automatisk ved bruk av AI



Identifiser de beste tiltakene for å redusere utslipp



+++





Automatisering av innkjøpene på det ikke-strategiske, slik at 
innkjøp kan fokusere på det strategiske

Actionable insights
• Cleaned & enriched data
• Prioritized opportunities
• Benchmarks
• Risk overview
• Market understanding

Autonomous sourcing
• Supplier selection
• Automated negotiations
• Standardized terms
• ESG conditions
• Integration with ERP

Optimization models
• Cost
• ESG
• Risk 
• Quality
• Delivery 

Buying guidelines
• Prioritized suppliers
• Contracted terms
• Agreed prices
• Spend limitations
• Exception handling



Men husk, teknologi vil ikke alene skape et paradigmeskifte – det trengs 
sterke innkjøpsledere som driver denne endringen

Mellommenneskelige 
egenskaper

Endringsledelse

Forretningsforståelse

Analytisk kompetanse

Helhetlig tilnærming



Check out our webpage for relevant procurement content 
and inspiration

Webinars Templates …and much more

Follow us on LinkedIn Follow us on Facebook Contact us directly

https://www.igniteprocurement.com/resources
https://www.linkedin.com/company/igniteprocurement/
https://www.facebook.com/igniteprocurement/
https://www.igniteprocurement.com/contact/


Strategic Procurement. Digital. Data-Driven. Smarter


